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BAD HOMBURG - HOCHTAUNUS

Eine neue Art der Nahversorgung?

OBER-ERLENBACH Betreiber der Post wollen expandieren — Férderverein in Grindung

VON HARALD KONOPATZKI

»Der Markt wird es regeln?“ Das
Prinzip, dass eine vorhandene
Nachfrage dafiir sorgt, dass diese
durch ein passendes Angebot be-
dient wird, greift in der Praxis
lingst nicht mehr {iberall. Ob
Wohnraum, drztliche Versorgung
oder Nahversorgung: Es knirscht
gewaltig, vor allem im ldndlichen
Raum.

Nun ist Bad Homburg keine
Pampa, sondern Teil des Frankfur-
ter Speckgiirtels, auf dessen Mog-
lichkeiten Bewohner von struk-
turschwidcheren Gegenden bis-
weilen neidvoll blicken. Doch
auch hier kdmpfen die Handler,
schliefen Geschifte, entstehen
Licken in der Infrastruktur.

Sicher: Verdnderungen gab und
gibt es immer. Und es gibt digita-
le und automatisierte Ansitze,
um die Versorgung nicht nur zu
sichern, sondern sie gleichzeitig
auch noch angenehmer zu ma-
chen.

Hand aufs Herz: Wer hat noch
nicht bei einem der groRen Ver-
sandhindler bestellt oder sich die
Pizza aus Bequemlichkeit aus
dem Nachbarort liefern lassen,
statt bei Dunkelheit durch den
Schneeregen zum Gastronom im
Ort zu laufen? Geld gibt’s am Au-
tomaten, die Busfahrkarte iiber
das Telefon.

Von Digitalisierung
profitieren nicht alle

Die Kehrseite der Medaille: Treff-
punkte gehen verloren, Existen-
zen sind bedroht, Traditionen en-
den. Oder, um eine andere Weis-
heit des Marktes zu bemiihen:
Wer nicht mit der Zeit geht, geht
mit der Zeit. Auch ein Teil der
Kunden hat es schwer - nicht alle
konnen oder wollen sich an Scan-
ner-Kassen im Supermarkt oder

komplexe Apps und Automaten
gewOhnen.

Das Ehepaar Aniol hat keine
Lust zu weichen und will auch
seine Kundschaft nicht verlieren.
Die Betreiber des kleinen Ladens,
der ,Ober-Erlenbacher Post®, ha-
ben sich in den vergangenen elf
Jahren in der Homburger StraRRe
den Ruf erarbeitet, echte Kiimme-
rer zu sein.

Immer wieder hatten Philipp
und Julia Aniol neue Ideen fiir
das Sortiment entwickelt und
umgesetzt. Kleine Mietficher
sind in den Schaufenstern hinzu-
gekommen. Dort kénnen gegen
eine monatliche Gebiihr Floh-
marktartikel und handgefertigte
Kunstwerke angeboten werden;
Dienstleister und Firmen werben
fiir ihre Angebote. Auch den
Weihnachtswichteln, einer skan-
dinavischen Tradition, nach der
kleine Wesen zur Weihnachtszeit
mit winzigem Mobiliar bei Famili-
en einziehen, haben die Aniols
durch ,dein-wichtel.de“ eine
ganzjihrige Bithne geboten.

Trotzdem plagen die Aniols Zu-
kunftssorgen; zuletzt die, dass die
Post mittelfristig vermehrt auf
Automaten statt auf Partner-Filia-
len setzen konnte, in der Wetter-
au sind die ersten ,Poststationen®
bereits installiert.

Doch auch ohne direkte Kon-
kurrenz scheint das Standbein
Post-Dienstleistungen nicht mehr
so belastbar wie einst. Der Post-
Shop bei Elektro Kilb in Kirdorf ist
geschlossen, dort hat es zu viel Un-
mut mit der Kundschaft gegeben.
In der Innenstadt wird sich die
Postbank im Untergeschoss des
einstigen Louisencenters bald nur
noch auf Finanzprodukte konzen-
trieren. Und auch der Schreibwa-
renladen in Dornholzhausen will
zum Ende des Jahres die Segel
streichen. Nur von den Post-
Dienstleistungen konne er nicht
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funden. Zum Jahreswechsel steht die nachste groBBe Neuerung an.

leben, hatte Inhaber Stefan Aiello
jungst erklart. Auch in Ober-Erlen-
bach war es an der Zeit, eine Ent-
scheidung zu treffen: Die Aniols
wollen wachsen. Zum Jahresende
geht es von dem kleinen Laden in
die Nachbarschaft. Fiir den groRRe-
ren Standort gibt es groRe Pldne.
,Wir wollen dort mehr Platz als
Ausstellungsfliche fiir Dienstleis-
ter und Firmen aus dem Ort bereit-
stellen, die keinen eigenen Laden
betreiben konnen®, erklirt Aniol.
Keinesfalls wolle man in Konkur-
renz zur Interessengemeinschaft

IGO treten; es gehe eher darum,
Interessenten eine kleine, dafiir
aber dauerhafte und fassbare Platt-
form zu bieten. Dies konne den
Firmen Aufmerksamkeit, den
Aniols Einnahmen bescheren.

Als drittes Standbein soll ein
starkes Netzwerk aus Freunden
und Unterstiitzern dienen, dessen
Ansatz weit tiber die Kklassische
Kundenbindung hinausgeht.

~Wir sind derzeit dabei, einen
Forderverein zu griinden®, sagt
Philipp Aniol. Dessen Ziel: Die
Postfiliale erhalten und das Ange-
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bot auszubauen. Entsprechende
Flyer sollen bald nicht nur in der
Post ausliegen. ,,FAN“ soll er hei-
Ren, ,Forderverein Aniols Nahver-
sorgung“. Der Aufruf: ,Werde
auch du ,Fan‘.“ 5 Euro pro Monat
soll der Mitgliedsbeitrag kosten.
Der, das ist den Aniols wichtig zu
betonen, werde nur fillig, wenn
es mit dem Projekt auch wirklich
klappt. Vereinsmitgliedern und
Partnern stellen die Aniols einen
Mehrwert in Aussicht. ,Wir wol-
len zur Férderung der dorflichen
Gemeinschaft und des Zusammen-

halts Feste und andere Aktivititen
anbieten. Vereinsmitglieder mit
Gewerbe konnen dort dann kos-
tenlos ausstellen, fiir sich werben
oder Aktivititen | Workshops an-
bieten. Und wer kein Gewerbe
hat, kénnte die Moglichkeit be-
kommen, mal einen Flohmarkt-
stand aufzubauen. Auch spezielle
Rabatte soll es geben.

Solar-Paneele und
Werbe-Display geplant

Um das Vorhaben zum Erfolg zu
machen, gibt es auch drei weitere
groflere Vorhaben, fiir die derzeit
nach Partnern gesucht wird. Aniol
sagt: ,Wir wollen auf dem Dach
Solar-Paneele installieren, auf
dem Grundstiick in der Ndhe der
Bushaltestelle ein Werbe-Display
aufstellen und das Rolltor durch
eine Schaufensterfront ersetzen.”

Die Aniols sind sich sicher, dass
ihr Konzept funktionieren wird.
Sie haben sich viele Gedanken ge-
macht und weitere Kooperationen
geplant und zum Teil schon ver-
einbart. ,,Als ersten Schritt wollen
wir um Unterstiitzung fiir das ak-
tuelle Vorhaben werben®, zu viel
tiber die weiteren Pldne soll noch
nicht verraten werden.

,Der Verlust der Nahversorgung
ist nicht nur ein Verlust an Kon-
summoglichkeit, sondern ein Ver-
lust an Zusammengehorigkeit ei-
ner Gesellschaft“, bilanzieren sie
in ihrem Flyer und beméingeln:
»,Die Anonymitit der Bevolkerung
wird immer weiter vorangetrie-
ben. Gerade die dltere Generation
wird dadurch noch mehr in die Al-
terseinsamkeit und vor allem Hilf-
losigkeit getrieben.”

Mit dem neuen Ansatz, den die
beiden durchaus als Losung auch
fiir andere Orte sehen, wollen sie
zumindest in Ober-Erlenbach Ab-
hilfe schaffen. Weitere Infos gibt’s
auf https://fan-oe.de.
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